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I RESUMEN

El nivel de profundizacién financiera que tengan los paises estimula el crecimiento de la produccién
de bienes y servicios cuyo objetivo es un mayor desarrollo econémico; el sistema financiero surge a manera
de respuesta a la demanda de capitales productivos para financiar el consumo e inversion de instituciones
que se interrelacionan entre si, gestionando distintas actividades, bienes o servicios en los que poseen pre-
rrogativas competitivas. Esta investigacion aborda el conocimiento de las restricciones institucionales que
tiene relacion para el acceso de crédito al sector agroexportador de Honduras. El objetivo es de aportar
y entender los nodos institucionales, los vacios que existen por la falta de informacién y como afectan al
crédito tanto de las fuentes publicas y privadas como prestadoras de servicio financiero. Partiendo de pre-
ceptos de la economia institucional, se analiza a través de revision documental el abordaje de leyes, regla-
mentos, normas, circulares entre otros que inciden en el acceso al crédito, las teorias analizadas describen
varias restrictivas para el acceso al crédito, los autores sefialan o han estudiado conceptos particulares que
limitan obtener préstamos.
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I ABSTRACT

The level of financial deepening that countries have stimulates the growth of the production of goods
and services whose objective is greater economic development; The financial system arises as a response
to the demand for productive capital to finance the consumption and investment of institutions that are
interrelated, managing different activities, goods, or services in which they have competitive prerogatives.
This research addresses the knowledge of the institutional restrictions that are related to access to credit to
the agro-export sector of Honduras, the approach is to contribute and understand the institutional nodes,
the gaps that exist due to the lack of information and how they affect the credit of both the public and
private sources as financial service providers. Starting from precepts of institutional economics, the ap-
proach to laws, regulations, norms, circulars among others that affect access to credit is analyzed through a
documentary review, the analyzed theories describe several restrictive ones for access to credit, the authors
point out or they have studied particular concepts that limit obtaining loans.
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INTRODUCCION

El objetivo principal de este estudio consiste en
identificar las agroexportaciones de Honduras,
examinando las principales fuentes de financia-
miento y normas que han incidido en el acceso al
crédito a las empresas periodo 2015- 2020.

Las fuerzas de la globalizacién presentan, tanto
una oportunidad de mercado como un desafio
competitivo para las empresas, en este sentido,
los responsables de la formulacion de politicas
se enfocan en fomentar y acelerar la actividad
exportadora de las empresas para promover el
crecimiento econdmico e impulsar la creacion de
empleo.

Este escenario, ha llevado a muchos paises a for-
mular y adoptar politicas que ayudan a las pe-
queilas y medianas empresas (Pymes) a expan-
dirse a los mercados de exportaciéon (Ferguson,
Henrekson, & Johannesson, 2019). El objetivo de
estas politicas ha sido crear empresas intensivas
en exportaciones exitosas, a las que a menudo se
hace referencia como nacidas globales. Este tér-
mino fue acuiiado por primera vez en un infor-
me de McKinsey (Rennie, 1993) para describir
empresas que son capaces de participar rapida y
exitosamente en exportaciones al exterior.

Estas politicas, tienen ademds como proposito
fomentar el espiritu empresarial y comporta-
miento innovador, estas actividades emprende-
doras se consideran innovadoras y de asuncion
de riesgos que pueden impulsar la economia con
el aporte de nuevas ideas, nuevos procesos, nue-
vas tecnologias, cambiando la forma de compe-
tencia y encontrando nuevos nichos de mercado
(Acemoglu, Carvalho, Ozdaglar, & Tahbaz-Sale-
hi, 2012). Siempre que el espiritu empresarial se
asocia con la produccion econdémica o con el fac-
tor de produccion, se lo conoce como capital em-
presarial (Hoare, 2002). Este capital empresarial
impulsa el crecimiento de dos maneras, primero
con la introduccién de conocimientos técnicos y,
en segundo lugar, con la utilizacién y asignacion
efectiva de recursos.
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Segun Stiglitz (1993) los problemas de informa-
cién entre los demandantes y oferentes de crédi-
to pueden afectar los procesos de financiamiento.
Por ejemplo, las asimetrias de informacién pue-
den generarse debido a que los bancos no pue-
den conocer plenamente las caracteristicas de
los clientes, lo que obstaculiza su habilidad para
evaluar las posibilidades de la devolucién del cré-
dito en forma de proyectos productivos y niveles
de rentabilidad esperada. Por otro lado, el riesgo
moral sucede cuando una vez se ha otorgado el
crédito, las empresas emprenden algunas accio-
nes que pueden poner en riesgo la devolucion del
mismo. De acuerdo con (Bleger & Rozenwurcel,
2000) estas situaciones generan incertidumbre a
la entidad bancaria por lo cual se deben imple-
mentar estrategias dentro de los contratos como
las cldusulas de impago y de responsabilidad
conjunta.

MATERIALES Y METODOS

El estudio es de tipo descriptivo-documental. Se
realiz6 mediante la revision de la literatura en-
tre los afios 2015 y 2021. A partir de la economia
institucional, se analizan las leyes, reglamentos,
normas, circulares entre otros que inciden en el
acceso al crédito, informacion sobre los produc-
tos financieros disponibles en Honduras para el
sector agroexportador, asi como informacién so-
bre las principales instituciones de crédito y las
facilidades crediticias que estos mantienen.

Se hizo una revisién de registro en las paginas
web institucionales como: Banco Central de
Honduras (BCH), Banco Hondurefio para la
Produccién y la Vivienda (BANHPROVI), Aso-
ciacion Hondurena de Instituciones Bancarias
de Honduras (AHIBA), Banco Centroamericano
de Integraciéon Econémica (BCIE), Banco Mun-
dial (BM), Banco Interamericano de Desarrollo
(BID), entre otros.

Ademas de las normas institucionales que for-
mulan las instituciones de crédito y que facultan
el uso del dinero como préstamo, se analizaron
las normativas especiales que emite el ente regu-
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lador del sistema financiero y que sirven de base
para la construccion dichas reglas, tal es el caso
en Honduras la Comisién Nacional de Bancos y
Seguros (CNBS).

RESULTADOS Y DISCUSION
Contexto de las exportaciones

El papel del espiritu empresarial se toma como
un factor de produccion, un medio para generar
ingresos, satisfacer el deseo o lograr la necesidad
de autorrealizacién de un individuo. La mayoria
de los académicos (Venkataraman, 2019) solo se
han enfocado en este lado micro de los genera-
dores de empresas e ignoran los macro benefi-
cios del surgimiento de nuevos emprendedores,
lo que incide en las competencias humanas para
el desarrollo general de los paises. Para el éxito
y el crecimiento a largo plazo, es fundamental
como las naciones desarrollan y mejoran sus ha-
bilidades y competencias, estas competencias de
los seres humanos son conocidas como capital
humano que, en ultima instancia, crea valor para
esa nacién en el sistema econdémico global (Saj-
jad, Orangzab, & Chani, 2020).

Por otra parte, (Tyukhtenko, Makarenko, Oliin-
yk, & Gluc, 2019) encontro que, para el desarrollo
innovador de las regiones, la cooperacion entre
las instituciones estatales y las empresas priva-
das es esencial. La interaccidn entre estos acto-
res del ecosistema de emprendimiento mejora
la posibilidad de que ocurra el emprendimiento
internacional, definido como “el descubrimiento,
la promulgacion, la evaluacién, y explotacion de
oportunidades a través de las fronteras nacio-

nales, para asi crear bienes y servicios futuros”
(Oviatt & McDougall, 2005). Es por ello que, el
contexto institucional del pais de origen y del
pais destino, influye en las decisiones empresa-
riales como la participacién en la actividad de
emprendimiento internacional.

Asi, la teoria institucional ha jugado un papel cla-
ve en la explicacion de los factores instituciona-
les detras del éxito empresarial, en particular con
respecto a temas internacionales (Bruton, Ahls-
trom , & Li., 2010).

Segun (Cavusgil & Knight, 2015), las empresas
que se comprometen con la actividad internacio-
nal obtienen mejores resultados en términos del
éxito empresarial, el crecimiento, y el desarro-
llo econémico nacional, particularmente en un
mundo cada vez mas globalizado y digitalizado.
Actividad Macroeconémica de Centroamérica
Se presenta informacién de Centroamérica como
contexto general, con el propdsito de ubicar la
atencion de Honduras en el analisis macroeco-
ndémico y en las actividades de agro exportacion
especificamente.

El producto interno bruto (PIB) es un indica-
dor econémico que refleja el valor monetario de
todos los bienes y servicios finales producidos
por un territorio en un determinado periodo de
tiempo. Se utiliza para medir la riqueza que ge-
nera un pais. En la evolucion del Producto Inter-
no Bruto de Centro América periodo 2015-2020,
denota mayor actividad el pais Guatemala, segui-
do de Panama y Costa Rica, luego Honduras y el
Salvador, y en ultimo lugar los paises de Nicara-
guay Belice, tal y como se puede ver en la tabla 1.

Tabla N° 1 Producto Interno Bruto de Centroamérica

ANOS HONDURAS

EL SALVADOR GUATEMALA NICARAGUA PANAMA BELICE COSTA RICA

2015 20.98 23.44 62.19
2016 21.71 24.19 66.05
2017 23.14 24.98 71.65
2018 24.07 26.02 73.21
2019 25.09 26.90 71.02
2020 23.83 24.64 71.60

12.76 54.09 1.72 56.44
13.29 5791 1.79 58.85
13.79 62.20 1.86 60.52
13.03 64.93 1.92 62.34
12.61 66.79 1.98 63.95
12.62 52.94 1.76 61.52

Nota: Datos en miles de millones de dolares americanos. Adaptado de tabla de Producto Interno Bruto de

Centroamérica. (www.bch.hn).

Ciencia y Desarrollo 25 (1): Enero - Marzo 2021

39



Héctor Madrid, Alejandro Vega

El Producto Interno Bruto de Honduras en la serie de tiempo analizada tuvo un crecimiento sostenido
hasta el 2019, en el 2020 ha caido un 9% con respecto al aflo anterior, esta tasa es de 117 décimas infe-
rior al de dicho afo, en el que la variacién fue de; 2,7%., podemos ver su representacion en la tabla 2.

Tabla N° 2 Producto Interno Bruto de Honduras

ANOS PIB PORCENTAJE
2015 20.98 3.80%
2016 21.72 3.90%
2017 23.14 4.80%
2018 24.07 3.30%
2019 25.09 2.70%
2020 23.83 -9%

Nota: Datos en miles de millones de dolares americanos. Adaptado de tabla de “Producto Interno Bruto de

Honduras”. (www.bch.hn)

De las exportaciones totales de Honduras en el periodo de tiempo analizado, casi de manera sostenida
en los 6 anos el sector agroexportacién contribuye con el 50% de las exportaciones totales aproxima-
damente, esto se puede ver graficamente en la tabla 3.

Tabla N° 3 Exportaciones totales de Honduras

ANOS AGROEXPORTACION MINERIA ACUICULTURA OTROS TOTALES
PRODUCTOS

2015 1,880.30 144.78 233.18 1,700.87 3,959.13
2016 1,903.44 134.31 262.02 1,607.37 3,907.14
2017 2.436.54 160.51 284.50 1,660.75 4,482.30
2018 2,144.38 170.99 280.06 1,737.93 4,333.36
2019 1,961.14 154.03 285.16 1,832.64 4,232.97
2020 1,960.74 179.45 296.24 1,822.13 4,258.56

Nota: Datos en millones de dolares americanos. Adaptado de tabla de “exportaciones de Honduras’.

(www.bch.hn)

En el total de las agro exportaciones, el café esta en primer lugar en la serie de 6 afios analizados, se-
guido de la exportaciéon de bananos y luego el aceite de palma, el cuarto, quinto y sexto lugar de las
agroexportaciones este marcado por melones y sandias, azticar y madera respectivamente, lo que se
puede apreciar en la siguiente tabla 4.

Tabla N° 4 Agroexportaciones de Honduras

AROS CAFE BANANO ACEITEDE  MELONES Y AZUCAR MADERA
PALMA SANDIAS

2015 986.05 504.96 242.67 56.82 61.12 28.68
2016 912.82 508.99 329.46 53.31 58.88 39.99
2017 1,317.49 522.72 415.80 71.43 72.08 37.02
2018 1,115.26 532.04 333.05 76.03 55.09 32.90
2019 946.73 479.14 324.12 115.65 67.12 28.38
2020 869.62 530.31 378.84 91.43 73.25 17.29

Nota: Datos en millones de dolares americanos. Adaptado de tabla de “exportaciones de Honduras”.
(www.bch.hn)
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Tabla N° 5 Evolucion del sector Agroexportador de Honduras periodo 2015 - 2020

ANOS

AGROEXPORTACIONES

2015
2016
2017
2018
2019

2020

1,880.30
1,903.44
2,436.54
2,144.38
1,961.14
1,960.74

Nota: Datos en millones de dolares americanos. Adaptado de tabla de “exportaciones de Honduras”.

(www.bch.hn)

Acceso al crédito

En Honduras como en cualquier parte del mun-
do, existen las herramientas para facilitar el ac-
ceso al crédito a través del sistema financiero vy,
por otra parte, los instrumentos para mejorar
la gestion de riesgos que van de la mano, ya sea
por sanas practicas internacionales o en la mayor
parte por exigencias de los entes de regulacion y
supervision. La banca de desarrollo, la banca co-
mercial y demads prestadores de servicios finan-
cieros como las cooperativas de ahorro y crédi-
to entre otros, buscan un equilibrio para crecer,
pero con el cuidado del riesgo y rendimiento que
les permita la sostenibilidad en el tiempo.

La principal politica de largo plazo para el desa-
rrollo del sector agropecuario en Honduras, es la
Politica de Estado para el Sector Agro Alimen-
tario y el Medio Rural 2004-2021 (Secretaria de
Agricultura y Ganaderia, 2004), la cual tiene dos
objetivos principales: Transformacién del sector
agroalimentario: Lograr la transformacion del
sector agroalimentario, mediante el aumento de
su competitividad y su capacidad para incorpo-
rarse de manera exitosa en la economia inter-
nacional, y para abastecer competitivamente el
mercado interno, mediante el uso sustentable de
los recursos; « Reducir la pobreza: Contribuir a
reducir la pobreza de la poblacién rural y propor-
cionar seguridad alimentaria al pafs, a través de
un enfoque de desarrollo nacional. Las principa-
les orientaciones estratégicas asociadas a los dos
objetivos de la politica son: « Fortalecimiento de
la competitividad y calidad; « Fomento producti-

vo e integracion de las cadenas agroalimentarias
como motores de las transformaciones; « Fomen-
to de la agricultura campesina bajo un enfoque
diferenciado y la equidad de género; « Una nueva
institucionalidad sectorial, con mayor eficiencia
y coordinacién publico-privada. La politica de
Estado también incluye varias politicas sectoria-
les y medidas para cada una de las orientaciones,
por ejemplo, para el desarrollo de mercados de
exportacion, el fomento de la innovacion tecno-
légica, la sostenibilidad de los recursos natura-
les, y la reforma institucional del sector publico
agricola.

En el afio 2015, Honduras se unié a los mas de 55
paises que se han comprometido a implementar
la educacion financiera, impulsando la Estrategia
Nacional de Inclusién Financiera (ENIF) 2015-
2020 (Comision Nacional de Bancos y Seguros
(CNBS), 2020), la cual tiene como meta, ejecu-
tarse a nivel nacional, en sectores urbanos y rura-
les, con el propdsito de que la poblacién hondu-
refia no incluida financieramente, tenga acceso
a los productos que ofrecen las instituciones del
sistema financiero. La situaciéon problematica
que origino el diseno de una Estrategia Nacional
de Inclusién Financiera (ENIF) en Honduras se
encuentra relacionada con el fendmeno social de
la exclusion financiera presente en algunos seg-
mentos de la poblacion.

A finales de 2016 el Gobierno de Honduras lanzé
un nuevo plan publico privado para acelerar la
generacion de 600 000 empleos en varios secto-
res: el Plan Honduras 2020. El sector de los agro-
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negocios se encuentra dentro de los seis “ejes
fundamentales” del Plan, junto con la maquila,
los call centers, la manufactura intermedia, el
turismo y la construccion de viviendas. Para la
agricultura, el Plan Honduras 2020 establece el
objetivo de agregar USD 700 millones adiciona-
les al PIB agropecuario. Especialmente, el plan
promueve la creacién de mayor valor agregado
y un programa de asistencia a 40 000 pequenos
agricultores para mejorar sus viviendas. (Derla-
gen, Paolo de Salvo, & Egas, 2019).

La banca publica y las diferentes instituciones
de apoyo en el acceso al crédito forman un pi-
lar fundamental para generar confianza entre los
sectores productivos, ya que las condiciones de
crédito suelen ser mds accesibles que la banca co-
mercial.

Una de las teorias principales a la cual se puede
referir y de la cual se derivan algunas otras im-
portantes, es la de (Modigliani & Miller, 1958),
su teoria de la estructura de capital sugiere que,
en un capital perfecto y mercados de crédito, la
forma de invertir de las empresas es irrelevante
en el analisis de los obstaculos financieros de las
pymes para la obtencion de crédito y las variables
que lo facilitan en la toma de sus decisiones de
financiamiento.

Los elevados costos que se deben afrontar para
acceder al financiamiento externo, junto con las
caracteristicas del sistema financiero, se reflejan
en el hecho de que la mayor parte de las pymes
se financian con recursos internos o informales.

Ademas, la dificultad para acceder al financia-
miento bancario puede ser un importante desin-
centivo de la inversion. Este es uno de los hechos
mejor documentados en los distintos anélisis so-
bre la inversion tanto de capital de trabajo como
de capital fijo y su financiamiento en las distintas
regiones del mundo (Keeley, 2018).

Las instituciones financieras toman en cuenta
distintos factores para otorgar financiamiento a
las pymes. De acuerdo con un anilisis realizado
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por (de la Torre, Martinez, & Schmukler, 2010),
las utilidades no son el Gnico aspecto por tomar
en cuenta, el riesgo inherente es también un fac-
tor para considerar. Las instituciones financieras
que otorgan créditos refieren como algo sobresa-
liente la informalidad de las pymes. Encuentran
que la tecnologia de préstamo utilizada y otros
aspectos especificos de los bancos no son obsté-
culos tan relevantes que limiten la relacién con
las pymes. Asi como lo seiiala (Dhumale , 1998),
la teoria de flujo de efectivo recomendaria un in-
cremento en los dividendos pagados a los accio-
nistas o aumento en la deuda de las empresas con
potencial de crecimiento que tengan excedentes
de efectivo, asi que otra causa para definir la ne-
cesidad de un crédito es la misma descapitaliza-
cién por los duenios de la empresa.

El tener relaciones fuertes puede alargar el venci-
miento de los préstamos (Herndndez-Canovas &
Koeter-Kant, 2010). Para ellos la relacion de prés-
tamo aumenta el plazo de los créditos en paises
con menor competencia bancaria y viceversa. La
fortaleza de la relacion bancaria puede ser medi-
da de varias maneras, una de ellas, mencionan, es
que se enfoca en la informacion privada, aquella
que solo es conocida por el banco y su cliente;
otra de ellas es el que determina el numero de
bancos con que se relaciona la empresa, esta si-
tuacién reduce la privacidad, y, en consecuencia,
el valor de dicha informacion. (Vickery, 2008)
menciona que los bancos con la relacién a través
del tiempo se vuelven mas eficientes al supervisar
la informacién privada, con lo cual aquellas em-
presas con fuertes relaciones con su banco tienen
mayor acceso a financiamiento.

Sociedad de Garantia Reciproca

Se considera pertinente que antes de hacer refe-
rencia a las principales fuentes de financiamiento
que los sectores productivos de Honduras han
tenido a disposicion, se haga notoriedad a la im-
portancia de los fondos de garantia colateral que
contribuyen al acceso al crédito especificamente
las sociedades de garantia reciproca.
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Para menguar los problemas que se obtienen de la
informacién en el mercado y la seleccién adversa
sin elevar los costos en la evaluaciéon de los pro-
yectos, los prestamistas exigen a los demandantes
de fondos garantias que permitan recuperar todo
o parte del préstamo en caso de impago (Bester
H., 1987), con lo que se reduce la trascendencia
de la evaluacion del proyecto.

Ademas, las garantias hacen la funcién de sefal
del prestatario de poder obtener los recursos ne-
cesarios para el pago de la deuda (Chan & Kana-
tas, 1985). Las empresas con proyectos de bajo
riesgo preferiran obtener bajos tipos de interés
a cambio de proporcionar garantias adicionales
(Bester H. , 1985). Sin embargo, la solicitud de
garantias desincentiva la evaluacion de la viabili-
dad del proyecto, siendo posible que una empre-
sa no pueda aportar dichas garantias, aun tenien-
do un proyecto de bajo riesgo, al no disponer de
ellas o no en suficiente cuantia.

Este es el caso en el que se encuentran muchas
Pymes, con lo que no pueden acceder a la finan-
ciacion por falta de garantias y no necesariamen-
te por la calidad de sus proyectos de inversion.
Asi, la situacion se agrava cuando la decision del
préstamo no depende de la viabilidad del proyec-
to sino de la opinién que se tenga del solicitante y
de la presentacion de garantias (Salloum, 2000).
Tanto (Berger & Udell, 1990), en el caso de en-
tidades de crédito, como (Reig Pérez & Ramirez
Comeig, 1998), en el caso de sociedades de ga-
rantia, han mostrado que existe una relaciéon pro-
porcional directa entre la peticién de garantias y
la morosidad.

La diferencia entre buenos y malos proyectos
puede resultar de mucho costo econdémico para
las empresas de actividad crediticia, aunque, so-
cialmente, si resulte importante ya que facilita la
creaciéon y generacién de empleo y aumento de
competencia en el mercado. Esto se denota por el
surgimiento de instrumentos que, como las So-
ciedades de Garantia Reciproca SGRs, facilitan la
financiacién de las Pymes evaluando las particu-
laridades de sus proyectos de inversion.

Las posibilidades de mantenimiento auténomo
de los sistemas de garantias sin apoyo estatal son
muy escasas, como muestran (Gudger, 1996) y
(Bannock & otros, 1995).

En Honduras unicamente opera la Sociedad de
Garantia Reciproca CONFIANZA SA-FGR la
cual fue creada al amparo del DECRETO NO.
205-2011 “Ley del Sistema de Fondo de Garantia
Reciproca para la promocién de las MIPYMES,
Vivienda Social y Educacién Técnica-Profesio-
nal” e inicia operaciones en el afio 2015.

Desde esta fecha la nueva modalidad de apoyo
emprendedor entré en vigor en el pais y las insti-
tuciones del Sistema Financiero Hondurefio han
atendido a los diferentes sectores productivos es-
pecialmente MIPYMES otorgandole créditos con
el aval de CONFIANZA SA-FGR.

La misién de la SGR no es prestar dinero, sino
que, garantizar o avalar sus créditos ante el Siste-
ma Financiero y Cooperativo, permitiendo obte-
ner mayores montos de financiamiento en mejo-
res condiciones de plazo y tasas de interés.

En la tabla 6 se presenta el comportamiento de la
gestion de la Sociedad de Garantias Reciprocas
CONFIANZA SA-FGR, periodo 2015-2020, que
en total ha emitido 98,396 garantias con un valor
garantizado total de ONCE MILLONES CIEN-
TO OCHENTA Y UN MIL SEICIENTOS CUA-
RENTA PUNTO 86 DOLARES AMERICANOS
(US$ 11,181,640.86), beneficiando a 526,600
personas.
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Tabla N° 6 Informacion sobre Garantias Reciprocas

Aiio Garantias emitidas Monto garantizado Personas
US dolares beneficiadas
americanos
2015 686 57,142.9 3,500
2016 7,125 334,693.88 35,625
2017 21,000 3,167,346.94 122,000
2018 29,000 2,000,000.00 90,000
2019 19,710 2,195,918.37 98,775
2020 20,875 3,926,538.77 176,700
Totales 98,396 11,181,640.86 526,600

Nota: Adaptado de informes anuales de la pagina (www.confianza.hn). Cifras en US dolares americanos

Saldos de Cartera de préstamos Sector Agropecuario

La cartera de préstanos concedidos en Moneda Nacional Lempiras por el sistema financiero nacional
al sector productivo, en la serie de tiempo analizada denota constante crecimiento, pasando de US$
489.5 millones en el aflo 2015 a US$ 714.4 millones de US$ dolares americanos, tal y como se puede
observar en la tabla 7 a continuacion:

Tabla N° 7 Informacion Saldos de Cartera de Crédito concedida en Moneda Nacional de Honduras

Afios Saldo de Cartera de Prestamos
Moneda USS$ délares americanos

2015 489.5
2016 619.6
2017 656.1
2018 693.5
2019 686.9
2020 714.4

Nota: Adaptado de la pagina web del Banco Central de Honduras (www.bch.hn). Cifras expresadas en millones

de dolares americanos.

Igualmente, la cartera de préstanos concedidos en La Moneda extranjera délares americanos por el
sistema financiero nacional al sector productivo, mantuvo crecimiento sostenido pasando de US$
124.0 millones en el aflo 2015 a US$ 366.6 millones de US$ dolares americanos, tal y como se puede
observar en la tabla 8 a continuacién:
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Tabla N° 8 Informacion Saldos de Cartera de Crédito Concedida en La Moneda extranjera

Afos Saldo de Cartera de Prestamos

Moneda US$ dolares americanos

2015 489.5
2016 619.6
2017 656.1
2018 693.5
2019 686.9
2020 714.4

Nota: Adaptado de la pagina web del Banco Central de Honduras (www.bch.hn). Cifras expresadas en millones

de déblares americanos.

Banca de Desarrollo en Honduras

La banca privada nacional ha sido una primera opcion para los demandantes de crédito para financiar
las exportaciones, sin embargo, las tasas de interés suelen ser mas altas y los plazos mas cortos con
respecto a la banca de desarrollo, ya que los recursos econémicos provienen de los ahorrantes en su
mayor parte, lo que hace que las caracteristicas se adecuen segiin normas prudenciales de calces de
plazos, es por eso que se hace énfasis en analizar las opciones de financiamiento a través de la banca
de segundo piso o comunmente llamada banca de desarrollo.

El Banco Hondurefio para la Produccién y la Vivienda (BANHPROVI), es el banco de desarrollo por
excelencia en Honduras, su actividad de crédito la realiza en su mayor parte como banco de segundo
piso, canalizando los financiamientos a través de la banca comercial, cooperativas de ahorro y crédito,
microfinancieras, entre otros, ademas cuenta con una linea de atencion directa a personas naturales y
juridicas como banca de primer piso.

BANHPROVT es un banco estatal, igualmente administra fondos publicos y privados a través de la
figura de fideicomiso; el hecho de canalizar recursos a través de una red importantes de intermedia-
rios financieros se considera relevante e imprescindible conocer las normas traducidas en productos
financieros para que las personas naturales y juridicas accedan al crédito o en muchos casos a solicitar
readecuaciones o refinanciamientos de los prestamos recibidos.

En la tabla 9 se describen las principales disposiciones emitidas por el BANHPROVT para el acceso
al crédito por el sector productivo de Honduras en el periodo de tiempo 2015-2020, se muestra las
condiciones consideradas favorables en cuanto a plazos y tasas de interés especialmente.
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Tabla N° 9 Principales Disposiciones para Acceso a Financiamientos

ANO REFERENCIA FUENTE PROGRAMA CONDICIONES
RECURSOS
2015 Circular No. PE-002-2015 FIRSA Palma Aceitera Hondurefia.  Monto hasta L.6.0 millones; tasa
7.25%; plazo 15 aflos.
Circular No. PE-004-2015 BCIE Mipyme; Agronegocios; Monto hasta US$1.0 millones; tasa
Sectores Productivos. 10%; plazo 10 afios.
Circular No. PE-019-2015 BCH Agropecuario; Monto hasta L.10.0 millones; tasa
Agroindustria; Café. 10%; plazo 7 aflos.
2016 Circular No. PE-008-2016 FIRSA Produccion: marafion Monto hasta L.3.0 millones; tasa
7.25%; plazo 7 afios.
Circular No. PE-011-2016 FIRSA Granos Basicos Monto hasta L.6.0 millones; tasa
7.25%; plazo 7 afios.
Circular No. PE-012-2016 FIRSA Cacao y Café Monto hasta L.18.7 millones; tasa
7.25%; plazo 10 aflos.
Circular No. PE-025-2016 FONBAIN Banano Monto hasta L.6.0 millones; tasa
7.25%; plazo 10 aflos.
2017 Circular No. PE-005-2017 FIRSA Cultivo de Aguacate; Monto hasta L.6.0 millones; tasa
Platano; Café; Citricos. 7.25%; plazo 7 afios.
2018 Circular No. PE-009-2018 BCH Produccion Agropecuaria Monto hasta L.10.0 millones; tasa
10%; plazo 10 afios.
2019 Circular No. PE-003-2019 BCH Café Monto hasta L.10.0 millones; tasa
10%; plazo 7 aflos.
Circular No. PE-007-2019 BCH Palma Aceitera Hondurefa Monto hasta L.6.0 millones; tasa 10%;
plazo 7 afios.
Circular No. PE-017-2019 BCH Banano Monto hasta L.6.0 millones; tasa
7.25%; plazo 10 afios.
Circular No. PE-020-2019 BCH Café; Cacao; Hortalizas; Readecuacion de condiciones
Palma Aceitera Hondurefia.  crediticias.
2020 Circular No. PE-003-2020 FIRSA Pecuario; Avicola; Readecuacion de condiciones
Agroindustria. crediticias.
Circular No. PE-005-2020 BCH Sector Agroalimentario Adecuacion de destinos de los
préstamos.
Circular No. PE-009-2020 BCH Agricultura; Pecuario; Readecuacion de condiciones
Avicola. crediticias.
Circular No. PE-010-2020 BCH; FIRSA; Adecuacion por crisis Readecuacion de condiciones

Circular No. PE-014-2020

Circular No. PE-024-2020

Circular No. PE-031-2020

FONBAIN; BCIE.

BCH

BCH; FIRSA;

FONBAIN; BCIE.

BCH; FIRSA;

FONBAIN; BCIE.

COVID 19. Decreto
legislativo No. 31-2020

Sector agroalimentario

Nuevas politicas
adecuacion por crisis
COVID 19

Fondos de Garantia

Complementaria

crediticias.

Monto hasta L.50.0 millones; tasa
8.7%; plazo segtin la actividad.
Readecuacion de condiciones

crediticias.

Reglamento para reactivacion

empresarial por crisis COVID 19

Nota: Adaptado de la pagina web del Banco Hondurerio para la Produccion y la Vivienda BANHPROVI

(www.banhprovi.gob.hn).
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Regulacion y Supervision Bancaria en Honduras

La inspeccién y vigilancia bancaria en Honduras se inicia con la emision del Decreto No. 80 del 11 de
marzo de 1937, que contiene la primera ley para establecimientos bancarios. La Secretaria de Hacien-
da fue la encargada de dicha vigilancia, por intermedio del Departamento de Vigilancia Bancaria. En
1950, se establece la legislacion bancaria, mercantil y tributaria, mediante la creaciéon de los Bancos
Estatales, el Codigo de Comercio y la Ley del Impuesto Sobre la Renta, se crearon asimismo las bases
del desarrollo de las instituciones financieras, mercantiles y tributarias.

La Comisién Nacional de Honduras CNBS, es una entidad desconcentrada de la Presidencia de la
Republica, con independencia funcional, presupuestaria y facultades administrativas suficientes para
asegurar habilidad técnica y financiera necesaria para el cumplimiento de sus objetivos. La Comision
supervisa las actividades financieras, de seguros, previsionales, de valores y demas relacionadas con
el manejo, aprovechamiento e inversién de los recursos captados del publico; y otras instituciones
financieras y actividades; ademas vigila que las instituciones supervisadas cuenten con sistemas de
prevencion de lavado de activos y financiamiento del terrorismo; haciendo cumplir las leyes que re-
gulan estas actividades.

Es importante analizar el contexto de la Comisién Nacional de Bancos y Seguros CNBS, ya que su par-
ticipacion en el acceso al crédito es de mucha relevancia, esto por la emisiéon de normas prudenciales
que estandarizan las condiciones de riesgo que deben asumir los intermediarios financieros; se puede
precisar que en términos generales, la CNBS ha emitido ademas de las medidas financieras de acceso
al crédito, normativas que regulan las readecuaciones y refinanciamientos tal y como se muestran en
la tabla 10 principales disposiciones de regulacion para el acceso al crédito.

Tabla N° 10 Principales Disposiciones de Regulacion para Acceso al Crédito

ANO REFERENCIA DISPOSICION CONDICIONES
2015 Circular CNBS No. 044/2015 Mecanismo alivio temporal por Medidas de refinanciamiento para el sector
fenémeno natural “EL NINO” agropecuario, conservando categoria de riesgo

II hasta septiembre de 2017.

2018 Circular CNBS No. 011/2018 Mecanismo alivio temporal por Medidas de refinanciamiento y readecuacion
plagas sector café de deudas, conservando categoria de riesgo 11

hasta abril de 2017.
2019 Circular CNBS No. 001/2019 Mecanismo alivio temporal para el Medidas de refinanciamiento y readecuacion

café por plagas, factores climaticos de deudas.
adversos, caida de precios a nivel
internacional.
Circular CNBS No. 014/2019 Mecanismo alivio temporal por Medidas de refinanciamiento y readecuacion
sequia en plantaciones de café y de deudas.

palma aceitera.

2020 Circular CNBS No. 006/2020 Mecanismo alivio temporal por Medidas de refinanciamiento y readecuacion
pandemia COVID 19. de deudas.
Circular CNBS No. 011/2020 Normas para la Evaluacion de la  Adecuacion por las medias de refinanciamiento
Cartera de Crédito. y readecuacion.
Circular CNBS No. 012/2020 Normas para la Gestion de Riesgo de  Adecuacion por las medias de refinanciamiento
Crédito. y readecuacion.
Circular CNBS No. 014/2020 Normas enmarcadas en la Ley de Requerir adecuada gestion de riesgos segin

Auxilio al Sector Productivo y a los  Decreto Legislativo No. 33-2020.

trabajadores.
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Circular CNBS No. 016/2020

Riesgo o Buros de Crédito.

Circular CNBS No. 020/2020

aplicacion a los mecanismos de

alivio COVID 19

Autorizacion para las Centrales de

Medidas financieras temporales de

Suspension de disposiciones por 60 dias para
actualizacion de informacion [por readecuacion
de deudas.

Aplicacion de categorias de riesgos anterior a

las nuevas medidas.

Nota: Adaptado de la pagina web de la Comision Nacional de Bancos y Seguros CNBS (www.cbns.gob.hn).

CONCLUSIONES

El tipo de investigacion, en sus aspectos basicos
es exploratoria mediante una revisiéon biblio-
grafica, se logra una valoracion de restricciones
institucionales de acceso al crédito para el sec-
tor agroexportador de Honduras, haciendo una
valoraciéon de la situaciéon macroeconémica de
Centroamérica como contexto, ubicando a Hon-
duras en las valoraciones macroecondmicas mas
importantes, asi como en las actividades de fi-
nanciamiento en el sector agroexportador.

Parte de la problematica que enfrenta el sector
productor agricola, estd relacionada con las con-
diciones crediticias de los productos financieros
que han estado a disposicion, ya que no se en-
contr6 evidencia de la estructuracién de las ca-
denas de valor, en la cual se asegure entre otros
aspectos, plazos adecuados y diferenciados para
financiamiento de capital de trabajo y activo fijo
asi como la participaciéon de diferentes partici-
pantes como ser: Proveedores de insumos, se-
guro agricola, empresas de servicios agricolas,
acompanamiento y capacitaciéon por entidades
especializadas.

Los productores y agroindustriales hondurenos
estan cada vez mas expuestos a la competencia
internacional. Esta se rige por los acuerdos mul-
tilaterales y bilaterales de comercio; pero tam-
bién puede ser sustancialmente alterada por las
decisiones unilaterales de los socios comerciales,
especialmente en el campo de las politicas ma-
croeconomicas.

Segun el pensamiento tradicional de que la in-
dustrializacion es la base del crecimiento eco-
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némico, la agricultura sencillamente carece de
oportunidades rentables de inversion. La eviden-
cia empirica, sin embargo, sugiere claramente
que esta no es una explicacion suficiente, muchos
agricultores obtienen recursos en los mercados
financieros informales, en los cuales pagan altas
tasas de interés.

Si la productividad del capital fuese baja en todo
el sector, los que piden préstamos entrarian en
mora y los prestamistas informales desapare-
cerfan de la agricultura. De hecho, en todos los
paises existen numerosos ejemplos de empresa-
rios que han expandido con éxito la produccién
agricola mediante inversiones financiadas con
préstamos.

La baja formacion general del capital humano en
el sector rural es también una explicacion de los
bajos rendimientos de las inversiones de capital:
las dos formas de capital son complementarias.
Sin embargo, en anos recientes y en todas las re-
giones del mundo, muchas reformas financieras
rurales han enfrentado con éxito las debilidades
de los sistemas formales de intermediacién. Estas
experiencias sugieren que es posible, a través de
politicas y programas adecuados, mejorar las in-
versiones de capital en el medio rural, elevando a
la vez los rendimientos del recurso y los ingresos
de sus usuarios incrementado las exportaciones.

La revision documental muestra que los agroex-
portadores nacionales, han alcanzado las condi-
ciones crediticias que necesitan para financiar sus
actividades, ademas de acceso al crédito, cuentan
con la posibilidad de acceder a garantias comple-
mentarias a través de la sociedad CONFIANZA,
lo que contribuye a facilitar el acceso al crédito,
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contando ademas con disposiciones emitidas por
el ente regulador que apoyan a la gestién crediti-
cia.

En conclusién, ademas de las teorias sefialadas, y
de las cuales se desprenden varias limitantes para
el acceso al crédito, varios autores sefialan o han
estudiado conceptos particulares que limitan,
obtener préstamos.
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